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PROFESIONALES

M A N A G E M E N T  PA R A  A B O G A D O S

“La jurisdicción voluntaria es 
imparcial por el secretario”
SEGÚN LOS FEDATARIOS JUDICIALES, A LOS NOTARIOS Y 
REGISTRADORES NO SE LES DEBE AMPLIAR LAS COMPETENCIAS
D. C.
Madrid. El Colegio Nacional 
de Secretarios Judiciales se 
opone a que se amplíen las 
competencias de los notarios 
y registradores en materia de 
jurisdicción voluntaria. A su 
juicio, el fedatario es el único 
que puede garantizar al ciu-
dadano la imparcialidad en 
la jurisdicción voluntaria. 
Así se desprende de una de 
las conclusiones de las XXI 
Jornadas de la Fe Pública Ju-
dicial celebradas en Vallado-
lid.
     Los secretarios judiciales 
lo tienen muy claro: si esta si-
tuación no se cambia “impli-
caría, por un lado, transfor-
mar la jurisdicción volunta-
ria de judicial en administra-
tiva, dominada por el ejecuti-
vo y, por otro lado, nos lleva-
ría a dos tipos de justicia, pa-
ra ricos y para pobres. Un so-
lo expediente de jurisdicción 
voluntaria de los 23 que el 
proyecto de ley encomienda 
a los notarios ha costado al 
ciudadano 10.000.000 de 
euros al año”.
     En las jornadas también 
se debatió la implantación de 
los sistemas de calidad, que 
desde hace mucho tiempo se 
están aplicando en otras ad-
ministraciones públicas. De 
esta manera, el secretario ju-
dicial, por su especial posi-
ción en la nueva oficina judi-
cial deberá liderar este pro-

ceso, participando activa-
mente en las estrategias polí-
ticas para la implantación de 
las nuevas tecnologías.

Seguridad jurídica
Las jornadas, que se desarro-
llaron durante varios días de 
la semana pasada, también 
resaltaron la importancia de 
la fe pública judicial. En este 
sentido, “la atribución por 
ley a los fedatarios garantiza 
la seguridad jurídica que pro-

clama el artículo 9 de la Cons-
titución Española. 
     Esto implica la necesaria 
presencia física del secreta-
rio judicial y su intervención 
en los actos procesales, ga-
rantizando así la autonomía 
e independencia de la reali-
zación del acto procesal. De 
esta manera se da un valor 
añadido a las actuaciones 
realizadas”, según se des-
prende de otra de las conclu-
siones de las jornadas.

     Otro asunto de interés 
abordado en la ciudad valli-
soletana fue los sistemas de 
gestión procesal, competen-
cia del Ministerio de Justicia 
y de las comunidades autó-
nomas deberán ser compati-
bles entre si, de manera que 
los conceptos asociados a 
una acción o proceso de un 
determinado programa, 
equivalga a lo mismo en 
cualquier otra aplicación o 
sistema de gestión procesal.

UNA de las principales 
tendencias en boga 
es el desarrollo de ne-

gocios. Se trata de una siste-
matización de acciones que 
permiten a la firma legal ac-
tuar con un objetivo de tra-
bajo muy bien definido, y 
cuyo propósito es el desarro-
llo de relaciones duraderas 
y mutuamente provechosas 
con los clientes. Para desa-
rrollar negocios con éxito es 
esencial reflexionar y reali-
zar un mínimo de planea-
miento. Por lo tanto, será 
necesario identificar las 
áreas de actuación en las 
que los abogados tienen pe-
ricia, o deberían desarro-
llarse; los perfiles ideales de 
clientes a ser atendidos y/o 
explorados; las localidades 
donde el bufete ya actúa o 
pretende actuar; y los secto-
res industriales donde el 
despacho tiene, o pretende 
desarrollar presencia.
     La cuestión clave reside 
en el hecho que en los bufe-
tes normalmente actúan en 

diferentes áreas del Dere-
cho, y que tal conocimiento 
se encuentra dividido entre 
diferentes abogados. Luego, 
para atender mejor a los 
clientes actuales, y realizar 
un proceso de venta cruza-
da, será preciso que los abo-
gados desarrollen el trabajo 
en equipo. Esta tarea cuan-
do se implanta, garantiza re-
sultados fantásticos. La idea 
no es simplemente vender 
servicios a cualquier costo, 
sino conocer a los clientes 
profundamente y ofrecer 
servicios con alto valor 
agregado.
     El mismo raciocinio se 
aplica en la selección y bús-
queda de potenciales nue-
vos clientes. El estudio jurí-

dico en la medida de lo posi-
ble dejará de atender nue-
vos clientes que no encajen 
al perfil ideal. Aceptar sólo 
clientes dentro de los perfi-
les previamente definidos 
permitirá que el bufete sal-
ga de la posición pasiva de 
reacción de elección de mer-
cado y tenga una actuación 
más pro activa. Al final, el 
bufete tendrá un direcciona-
miento muy bien definido 
para ir al mercado y escoger 
sus futuros clientes. 
     El desarrollo de negocios 
exige reflexión, planeamien-
to, trabajo en equipo y dedi-
cación continua. Como re-
sultado, el bufete tendrá un 
encaminamiento al futuro 
más preciso y clientes más 
satisfechos, sin mencionar 
que todas sus actividades de 
márketing podrán ser desa-
rrolladas de modo integral y 
de forma más productiva.

La Sala Civil 
del Supremo 
se desatascará 
en 2008
Madrid. El plan estratégi-
co de refuerzo puesto en 
marcha por el Ministerio 
de Justicia para agilizar 
el funcionamiento del Tri-
bunal Supremo permitirá 
a la Sala Primera de este 
alto tribunal (de lo Civil), 
que es la que tradicional-
mente arrastra un mayor 
retraso, emplear tan sólo 
seis meses desde la admi-
sión de un recurso de ca-
sación hasta su resolu-
ción definitiva. 
     Este plan de agiliza-
ción, que se puso en mar-
cha en 2006, fue dotado 
con seis millones de 
euros. Según el Ministe-
rio de Justicia, el plan es-
tratégico ha comenzado a 
dar frutos  satisfactorios 
tanto en la Sala Primera, 
de lo Civil, como la Terce-
ra de lo Contencioso-Ad-
ministrativo del Tribunal 
Supremo.  
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NOMBRAMIENTOS

Antonio Morales, socio 
de Latham & Watkins
Latham & Watkins ha in-
corporado al abogado Anto-
nio Morales como socio del 
Departamento de Corpora-
te en las oficinas del despa-
cho de abogados en Madrid. 
Morales es experto en Dere-
cho Administrativo y Pú-
blico, principalmente en in-
dustrias reguladas, inclu-
yendo los sectores de ener-
gía, servicios, aguas y tele-
comunicaciones. Morales, 
que fue nombrado abogado 
del Estado en 1997, se incor-
poró a Lovells como socio 

en 2005, donde adquirió una 
gran experiencia asesoran-
do en cuestiones de regula-
ción y litigio a grandes em-
presas del sector eléctrico, 
gas, energía nuclear y ener-
gías renovables, entre 
otros.

Antonio 
Morales.

Antonio Guerra, ‘of 
counsel’ de Uría 
Menéndez
La firma Uría Menéndez ha 
incorporado a Antonio 
Guerra como of counsel en 
el área de Derecho de la 
Competencia. Desde el año 
2000, Guerra es director del 
Gabinete de Presidencia 
del Tribunal de Defensa de 
la Competencia, donde ha 
participado en la tramita-
ción de expedientes de 
prácticas prohibidas y con-
trol de concentraciones. 
Asimismo, ha participado 
en numerosos grupos de 

trabajo con la Comisión Eu-
ropea y las autoridades de 
competencia de los Estados 
miembros de la UE y ha co-
ordinado las relaciones del 
Tribunal con las autorida-
des latinoamericanas de 
competencia.

Antonio 
Guerra.

España sigue sin aplicar la normativa europea 
contra la corrupción empresarial 
España aún no ha cumplido con la normativa europea con-
tra la corrupción empresarial que obliga a los Estados 
miembros a dar naturaleza de delito a ese supuesto y a pre-
ver castigos. La Comisión Europea ha publicado un infor-
me comparativo en el que ha suspendido a la mayoría de 
Estados miembros de la Unión Europea por no haber 
transpuesto ni aplicado esta normativa, aprobada en 2003. 

El Gobierno destinará 140 millones a la lucha 
para prevenir la violencia de género en 2007 
La Administración Central del Estado destinará 140 millo-
nes de euros a combatir y prevenir la violencia de género 
en 2007, según indica el balance de los dos años de la apli-
cación de la Ley Integral contra la Violencia de Género. El 
informe asegura que el 61,7% de las medidas establecidas 
por el Plan Nacional de Sensibilización y Prevención ya se 
están desarrollando. 

Madrid y Lisboa, juntos frente el crimen 
organizado y los delitos medioambientales
El ministro de Justicia, Mariano Fernández Bermejo, y su 
homólogo portugués, Alberto Costa, han acordado estre-
char la cooperación en la lucha contra el crimen organiza-
do y los delitos contra el medio ambiente. Entre las medi-
das adoptadas, han decidido crear equipos conjuntos de 
investigación y establecer mecanismos fluidos de comuni-
cación directa entre los operadores jurídicos concernidos 
por los citados delitos. 

Hispajuris, nuevo miembro del Club de 
Exportadores e Inversores Españoles 
Hispajuris ha sido admitido como miembro del Club de Ex-
portadores e Inversores Españoles, cuyo objetivo consiste 
en posibilitar el nacimiento de nuevas oportunidades de 
negocio, la ampliación de los ya existentes o la solución de 
problemas concretos que impidan avanzar en un proyecto 
en un país determinado.

Un total de 250.711 agricultores autónomos se 
integrarán en el RETA, según Asnepa
Un total de 250.711 agricultores autónomos se integrarán 
en 2008 al Régimen Especial de Trabajadores Autónomos, 
según datos del Ministerio de Trabajo recogidos por la 
Asociación Nacional de Empresarios y Profesionales Au-
tónomos (Asnepa). El pasado día 19, el Senado aprobó, con 
el apoyo de todos los grupos, la ley por la que se procede a 
la integración de los trabajadores por cuenta propia del 
Régimen Especial Agrario en el RETA. 
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